raly do okoli.
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Ne]prve nabizeli bridlicové tdcky na Sushl ted uz prodava]l
obklady a umyvadla To Drc‘itllo zwlt do slezskych dol
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Opusténé doly po sudetskych Némcich
na Opavsku dlouhé desetileti némeé zi-
Jeden z nich - Zluty kvét
v Cermné ve Slezsku - se nyni opét pro-
budil k zivotu. Zvenci neni nic znat ani
sousedni vesnici neobtézuje, dynamit
se uz nepouziva.

Spole¢nost Ceska bridlice vznikla
shodou nahod. Roman Hajabac, jeji ma-
jitel, pracoval v marketingu a shanél pro
firmy vhodné, tedy originalni a levné, va-
nocni darky pro klienty. Pites znamé se
dostal k btidlicnym tackiim pod sushi
vyrabénym ze zbylych kament po staré
tézbé ve Slezsku.

,Ohlas byl tak velky, Ze nas donutil
hledat vazného dodavatele. Odbératelé
se ptali, jestli z toho neumime i pod-
lahu, zed a podobné. Potencialni po-
ptavka na material, ktery nikdo nemeél,

vyrostla do milionovych ¢astek. Lidi si

chtéli objednavat kamen na zahrady,
na zdi, na strechy. Nebyla nam doprana
snaz$i verze, Ze by to nekdo vytézil a do-
dal,” vypravi Hajabac¢ s tim, Ze si mate-
rial museli zajistit z dolti sami. Chtéli
na trhu nahradit méné kvalitni ¢inskou
bridlici.

Dal si inzerat a natrefil na experta
a nadsence pana Karola Smehila. Prigel
v hornické uniformé, v bridliénych
deskach vazanych stuzkou si prinesl
i vlastni prezentaci zivotopisu a fotek
a styloveé pozdravil - Zdar btih! ,Prvni
dojem byl, Ze uZ to je asi troSku moc, ale
pak jsme si sedli a na misté jsem z néj
udélal séfa dolu. On to celé organizuje,”
dodava majitel.

Tim se dostal k parté nadSenct,
7z nichz nékteri tézili uhli, ale i zlato,
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anebo putuji jeskynémi jako speleolo-
gove. ,Bez nich by rozjizdét novy obchod
béhem ekonomické krize neslo. Kdyz
za sebou nemate tym, ktery vas podrzi
a vyzbroji novymi napady, neudélate to.
Zahucet by do toho mohlo 30 milion1,
to by vam udélala jakakoliv firma. Nas
to stalo tretinu,” rika Hajabac.

S tacky na sushi prisel v roce 2013.
Vloni uz firma s 12 mistnimi zamést-
nanci rozjela tézbu v dole a dosahla
obratu 10 miliont korun. Letos miii
na dvojnasobek. ,Ze zac¢atku jsme mu-
seli skupovat bridlici z riznych mist, ale
v budoucnu bychom chtéli ¢erpat uz je-
nom z nasich zdrojt,” rika.

Nyni sanuji stary dil, ve kterém se
uz 70 let netézilo. Tézi podle Svycar-
ského modelu uvnitr tak, ze si biridlici
ve Stole odkrajuji strojem, ktery jim
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mistni pomohli sestavit. ,Neni to tak,
7e bychom ukradli ptilku kopce a zde-
vastovali krajinu.*

Jejich vytéZnost je aZz 70procentni,
na rozdil od té klasické za pouZziti dy-
namitu, ktera byla kolem 15 procent,
a tedy nesrovnatelné drazsi. V kameni
tak ani nevznikaji skryté pukliny. Navic
mohou z hory ukrajovat tvary na miru,
i lichobé&Zniky. Tim mohou délat i jem-
néjsi obklady do interiéru.

Kvtli velké poptavce v Praze, kam se
drive nevyplatilo ani kdmen z Opavska
vozit, si v hlavnim mésté letos ote-
vireli i prvni showroom pro architekty
a uvazuji o zalistovani do stavebnich
obchodnich fetézci. V dole je totiz
170 tisic kubikt bridlice. To jsou za-
soby na 20 let.

—Katerina Koubovd

1. Majitel firmy Roman Hajabac geolo-
gii nestudoval. ,To vas pohlti. Za dva roky

jsme to nasprtali a lide, ktere jsme nabrali,

jsou profesionalove a nadsenci. Ja tam
vzdycky prijdu v saku s néjakymi poza-
davky a oni mi reknou, dobre, pane Sefe
my vam ted vysvétlime, jak to jde udélat,
a ne, co vy byste rad,” fika Hajabac.

2. \lytéznost z tuny pfi rezbé ze zdi bez
poskozovani materialu je 70 procent,
naopak pri strelbé dynamitem byla vytéz-
nost 15 procent. O to véetsi byly inves-
tice do stroju, technologii a do zauceni
lidi. ,Stroj k mému prekvapeni vyrobili lide
z okoli, kteri se tomu vénuji a nechodi
tam jen jako do prace. Jsem nadseny.

V Severomoravskem kraji je potencial,
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stroje umeji.

3. Nejvétsi poptavka je z Prahy po brid-
licnych obkladech ve formé pasku jako

oblozeni krbu, pak po naslapnych kame-
nech do zahrad, po dlazbé i obkladackach.

4. Poprve vstupuje bridlice i do interiero-
veho designu - obklady, dlazby, umyvadlo,
vanicka do sprchoveho koutu. .,V tom spociva
renesance ceske bridlice. Rozsirili jsme se

k architektim, developerum, interierovym
designérum, aby védéli, ze ¢erny kamen

za téchto podminek existuje a je aplikovatelny
do interiéru, navic v cené od 300 K&/m? -

v prirodnim stavu (Slapaky a benatska
dlazba) — anebo v opracovanem stavu jako
kamenicky produkt od 700 K&/m?2,* rika
Hajabac. Drive ji nikdo neprevazel dal nez
100 km od dolu, doprava vse prodrazo-
vala. Nyni se vozi az do Prahy. Cim je kamen
tendi, tim je doprava levnéjsi.

5. Napad nabizet firmam darkove tacky
pod sushi stal na poc¢atku novodobeho
zajmu o bridlici a vzniku firmy.




